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 所属类型：平台 
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 参选类别：年度最佳移动广告投放平台 
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璧合科技开放式智能广告投放平台-赢效宝，基于大数据人群定向技术，将广告精准投放给目标受众。平台

具有强大的数据分析能力和广告优化算法，兼顾PC&移动两端投放业务，采用开放API的SaaS化应用模式

和企业私有化部署模式，为广告主和广告代理商提供专业的平台服务，帮助企业降低数字营销转型门槛。 
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简介 

赢效宝对接市场上所有PC端主流广告交易平台，日均广告请求达200亿次； 移动端覆盖95%全网设备，日

均广告请求达100亿次，包含腾讯、爱奇艺、优酷、芒果TV、乐视、搜狐等9大主流视频媒体。平台支持视

频、信息流、Banner、开屏、插屏等多种广告形式，满足用户不同推广需求。 



简介 

平台作用： 
 
基于大数据人群定向技术，将广告精准投放给目标受众。 
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平台优势： 

 
平台具有强大的数据分析能力和广告优化算法，兼顾PC&移动两端投放业务。 

服务方向： 
 

采用开放API的SaaS化应用模式和企业私有化部署模式，为广告主和广告代理

商提供专业的平台服务，帮助企业降低数字营销转型门槛。 

服务对象： 
 

广告主及代理商 
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使用说明 

运营子系统 

系统 
分类 

运营子系统主要用于对创意以及广告主资质进行审核、代理商管理、以及运营报表

的分析查看 

代理商子系统 

代理商子系统则主要包括广告主和其下用户的管理、财务管理、代运营操作、权限

分配等 

广告主子系统 

广告主子系统主要完成创意的制作上传、订单的创建和管理、人群标签的管理、报表统

计以及后续监测的设置，  并在算法推荐、反作弊、广告可见性方面均做了升级优化。 



使用说明 

平台开放所有API接口，供有能力的用户和第三方

开发者自主开发。同时，打破广告行业黑匣子，规

避溢价和利润，开放投放报表和日志下载，让投放

数据、投放过程全部透明可查。 

 

开放 透明 

独家BeLBS定向技术，打破常规通过IP地址推

测用户所在位置。采取追踪用户在多个数据源

下的位置信息，不断计算和修正，来实现对用

户的高精度定位，从而满足广告主自由选择固

定区域，将广告精准投放到百米之内的受众。 

BeLBS定向技术 

璧合以移动端为基础，打破传统推测性数据，

根据每个用户的语音信息来定义用户真实人

口属性特征。 

真人数据 

基于开放API接口的基础上，为用户提

供专属的数字营销系统，满足不同定制

化诉求，支持按需开发。 

私有定制 

产品特点 



使用说明 

平台根据PC、移动两大营销场景，提供10大营销目

的。用户可根据不同营销需求，选择不同营销目的

下的不同定向策略。 

 

场景营销 

系统支持在线创意制作和智能动态创意功能。在

线创意制作，基于丰富创意模板，一键生成投放

素材。智能动态创意，支持重定向自动生成动态

创意，根据算法智能推荐用户感兴趣的素材。 

智能创意 

系统具备优质投放策略存储功能，支持优化

经验传承，可用于之后的快速策略选择，自

动加载优质定向条件，保障最佳投放效果。 

。 

策略管理 

广告可见支持一键查看广告和广告截

图两大功能，让广告可见且可查。 

广告可见 

产品特点 



应用范围 

添加 
关键字 

使用 
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广告代理

公司 

传统广告

公司 

互联网产

品代理商 
广告主 

*限中国地区使用 



应用实例及效果 

 
 

客户需求： 

某汽车品牌需要给线下4S门店引流，在某市选择了4S店周

边的8个热门商圈进行数字广告预热，推广车型地试乘试驾

及购买优惠活动。 

 

赢效宝的解决方案： 

结合BELBS商圈定向，使用移动端独有的真人语音数据，我

们把用户商圈定为28-45岁男性用户，并精准定向了4S店周

围5公里范围内的商圈，广告投放初期点击率就达到了

1.14%。经过两周的不断优化与素材更换，广告点击率最高

升至3.27%。整个广告投放期间，电话咨询量比平日高出

38%，到店用户量比平日高出17%。 

案例一：汽车品牌线上线下热门商圈引流 
 
 



应用实例及效果 

案例二：某大型连锁商场新址开业BELBS
精准投放 
 

客户需求： 

某大型连锁超市两家新店开业，客户需求投放新店A周围6

公里内，新店B周围3公里内所有用户，活动目的庆祝新店

开业及针对新会员的优惠活动。 

 

赢效宝的解决方案： 

以此商超连锁店新址为地图坐标，覆盖周围指定距离范围

内地用户。广告投放时间段设置为7：00-22：00。最终

实现在5天内，广告展示次数303，882次，覆盖设备数达

73.441台极快的告知了目标用户人群，用很少的成本扩展

了新址的知名度。 


